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3 wichtige Internet-Fakten:

1) 1-3 Sekunden Regel
2) Vertrauen & Sicherheit
3) 7 Kontakt-System



—

" Fiille & Schonleber

| Softwore Orgonisation Beratung

Home | Produkte | Uberuns | Referenzen | Download | Kontakt

Hand in Hand fur
perfekte Softwarelosungen

Mehr erfahren

Das Software Unternehmen Fiille & Schonleber GmbH

wurde zum 01.07.2015 von der Firma topex GmbH tuibernommen

Alle Dienstleistungen und Produkte werden wie gewohnt weitergefiihrt
und sind nun durch die Firma topex GmbH zu beziehen.

topex GmbH

Das Softwarehaus Fille & Schonleber GmbH befasst sich seit 1987 mit der Entwicklung von industriellen
dsungen fir die unterschiedli 1 Aufgab llungen.

&l

Von der Erstellung eines Pflichtenheftes bis zur fertigen Losung beim Kunden, von der Maske der
Bedieneroberflache bis zur Produktionsbegleitung vor Ort stehen unsere motivierten Mitarbeiter zur
Verfiigung. Durch langjahrige Erfahrung kennen wir die spezifischen Anforderungen und
Produktionsbedingungen unterschiedlicher Industriezweige.

Jede kundenspezifische Software dokumentieren wir ausfiihrlich. Anderungen fiihren wir vor Ort oder per
Fernwartung schnell und kostenginstig durch. Wir programmieren fast ausschlieBlich in C++ und eigenen
Makrosprachen.

Das Bedienp | lemnt i Ib kurzer Zeit die Funktionalitat kennen und kann sicher und zuverlassig das
entsprechende System steuern.

Einfach zu bedienen!
Individuell fiir Sie!

Auch fiir Kleinbetriebe!

Gl DI toplabel toplabel-Werker WinTTB
Etikettengestaltung Etikettenverwaltungsprogramm Das Softwarepaket fir Sie

SR fiir die Industrie Dieses Programm Ein Warenwirtschaftsprogramm, das
Mit diesem leicht bedienbaren ist in Verbindung mit dem Ihre Bliroarbeit beschleunigt und
Vor Ort oder Fernwartung! Programmpaket gestalten Sie Ihre toplabel-Editor ihr Werkzeug zum vereinfacht.

Etiketten und Typenschilder Gestalten und Verwalten rund um

Seit 25 Jahren fiir Sie da! schnell und sehr flexibel. die Etikettierung.

.. Mehr erfahren ... Mehr erfahren ... Mehr erfahren




Vertrauen &
Sicherheit

Kaufbereitschaft

Besucher

Fortschritt in deinem
Funnel/Vertriebs-Prozess
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Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

Dein Optin-Geschenk sollte einen attraktiven Titel haben:

» Tatsachlich ist es so: Je attraktiver der Titel deines Optin-Geschenk fir deine Zielgruppe klingt, um so mehr

Menschen wollen dein Optin-Geschenk haben. Im Klartext: dann wirst du eine héhere Optin-Conversion
erreichen.

» Betrachte den Titel also wie eine gute Headline fiir einen Text. Also sollten wir uns der Frage ndahern: Wann
ist ein Titel fiir deine Zielgruppe interessant?



Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

Dein Optin-Geschenk sollte einen attraktiven Titel haben:

» Ganz einfach: Wenn auch hier wieder ein Problem/Engpass adressiert und das Erreichen einer/s
Losung/Bedirfnis kommuniziert werden = Denn das hat dann fiir deine Zielgruppe einen Nutzen.

» Wenn du dann dazu auch noch eine attraktive Struktur verwendest, deine Zielgruppe ansprichst und zur
Handlung aufforderst, dann hast du vieles richtig gemacht.



Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

Wir halten also fest: Die 4 wichtigsten Elemente fiir den Titel deines Optin-Geschenks sind...
1. Nutzen kommunizieren: Problem und Beduirfnis adressieren (IST- & ZIEL-Situation)
2. Struktur liefern: X Schritte, Wege, Tipps, Hilfen, Fehler etc.
3. Zielgruppe ansprechen: Direkt adressieren oder direkte Anrede (Du, Sie)

4. Zur Handlung auffordern: Direkt oder indirekt



5 Blaupause-Varianten fir die Titel deines Optin-
Geschenks:



Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

5 mogliche Optin-Titel Vorlagen:
(1) ,,So erreichst du HURRAH ohne OHJE!“ =
(2) ,Die X besten/schnellsten Wege zu Y in Z“ =

(3) ,Studie: Was jeder tber XYZ wissen sollte/muss“ =



Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

5 mogliche Optin-Titel Vorlagen:

(4) ,Das wichtigste X, mit dem Sie Y endlich (innerhalb von ...) bekommen!“ -

(5) ,,Die XYZ Schnellstart-Anleitung: Wie Sie in X Stunden garantiert Y erreichen!” 2>
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Das Profit Builder

4 Unternehmer-Training Y
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Der Werbetexten
Masterkurs
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http://www.boxshot.com/
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