


3 wichtige Internet-Fakten:

1) 1-3 Sekunden Regel
2) Vertrauen & Sicherheit
3) 7 Kontakt-System









Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

Dein Optin-Geschenk sollte einen attraktiven Titel haben:

Ø Tatsächlich ist es so: Je attraktiver der Titel deines Optin-Geschenk für deine Zielgruppe klingt, um so mehr 
Menschen wollen dein Optin-Geschenk haben. Im Klartext: dann wirst du eine höhere Optin-Conversion 
erreichen.

Ø Betrachte den Titel also wie eine gute Headline für einen Text. Also sollten wir uns der Frage nähern: Wann 
ist ein Titel für deine Zielgruppe interessant?



Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

Dein Optin-Geschenk sollte einen attraktiven Titel haben:

Ø Ganz einfach: Wenn auch hier wieder ein Problem/Engpass adressiert und das Erreichen einer/s 
Lösung/Bedürfnis kommuniziert werden à Denn das hat dann für deine Zielgruppe einen Nutzen. 

Ø Wenn du dann dazu auch noch eine attraktive Struktur verwendest, deine Zielgruppe ansprichst und zur 
Handlung aufforderst, dann hast du vieles richtig gemacht.



Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

Wir halten also fest: Die 4 wichtigsten Elemente für den Titel deines Optin-Geschenks sind…

1. Nutzen kommunizieren: Problem und Bedürfnis adressieren (IST- & ZIEL-Situation)

2. Struktur liefern: X Schritte, Wege, Tipps, Hilfen, Fehler etc.

3. Zielgruppe ansprechen: Direkt adressieren oder direkte Anrede (Du, Sie)

4. Zur Handlung auffordern: Direkt oder indirekt



5 Blaupause-Varianten für die Titel deines Optin-
Geschenks:



Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

5 mögliche Optin-Titel Vorlagen:

(1) „So erreichst du HURRAH ohne OHJE!“ à „So kommst du zur Strandfigur, ohne zu hungern!“

(2) „Die X besten/schnellsten Wege zu Y in Z“ à „Die 3 schnellsten Wege zur ersten Immobilie in 90 Tagen!“

(3) „Studie: Was jeder über XYZ wissen sollte/muss“ à „Studie: Was jeder jetzt über die drohende Inflation 
wissen muss!“



Der Titel deines Optin-Geschenks
ist ein wichtiger Conversion-Faktor

5 mögliche Optin-Titel Vorlagen:

(4) „Das wichtigste X, mit dem Sie Y endlich (innerhalb von ...) bekommen!“ à „Die wichtigste Strategie mit 
der Sie Ihre Kundengewinnung innerhalb 30 Tage maximal automatisieren können!“

(5) „Die XYZ Schnellstart-Anleitung: Wie Sie in X Stunden garantiert Y erreichen!“ à „Die Online-Umsatz 
Schnellstart-Anleitung: Wie Sie nach 30 Tagen Ihre ersten 4-stelligen Online-Umsätze erreichen!“
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